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Objetivos da aula

« Compreender os conceitos de comércio
mundial, importagdo e exportagdo e sua
relev@ncia na economia global;

+ |dentificar os fatores que influenciam as
negociagées comerciais entre paises;

« Analisar exemplos de acordos comerciais
internacionais e suas implicagdes econdmicas
e geopoliticas.

Habilidades

- Debater estratégias de mediacdo de
conflitos e solugdo coletiva de problemas de
ordem politica, econédmica e ambiental com
base na diplomacia internacional, por meio
do desenvolvimento de projetos que
articulem teoria e pratica.

@ Conteldos
« Comércio mundial;
* Importagdo e exportagdo;

» Negociagdes comerciais internacionais.

Recursos didaticos

*hd

« Computador.

Duracdo da aula
50 minutos.
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Ponto de Pense em alguns itens que voceé usou ou teve contato hoje, como:

partidq I - aroupa que vocé estd vestindo; - o meio de transporte que utilizou;
| - seucelular, - algum alimento que consumiu.
Investigue a origem desses produtos

» O objeto que vocé escolheu foi produzido no Brasil ou veio de outro padis?

» Se for importado, de onde ele veio? Se for nacional, ele é feito apenas com
matérias-primas locais?

» E quanto a itens “imateriais”, como aplicativos de celular, séries e masica?
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| Agora, pense hos componentes e materiais: os circuitos do celular, o tecido
. da roupaq, as pecas do veiculo, os ingredientes do alimento...

Ponto de
partida

[ > Esses elementos também sdo do mesmo local de fabricacdo ou tém
. origens diferentes?

» Que caminhos vocé imagina que esses itens percorreram antes de
chegarem até vocé?

» Como as relacdes comerciais entre paises possibilitam que esses produtos
estejam disponiveis no seu dia a dia?

© Getty Images



Construindo Comercio entre PAiIsSes

o conceito O comércio exterior & a troca de bens e servigos através de fronteiras
internacionais ou territérios. Na maioria dos paises, ele representa uma grande
porcentagem do PIB.

Exportacdes totais brutas, grupos selecionados de paises, 1948-2016
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Interdependéncia comercial

Os paises dependem do comércio internacional para suprir recursos que nédo conseguem produzir
internamente, vendendo excedentes e adquirindo bens escassos. Além disso, a globalizacdo
intensifica a especializacdo, a produtividade e as parcerias comercidis.

Além das caracteristicas geograficas, fatores demogrdaficos, historicos, politicos e estratégicos
podem influenciar em quais ramos de produg¢édo haverd mais condi¢gdes para aquele pais se

destacar.

Percentual de paises em cada
grupo de commodities

Minerais
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e Balanca comercial

o conceito As exportacoes sdo fontes de renda e emprego, pois estimulam a producéio
interna, o crescimento industrial e a entrada de divisas no pais, uma vez que
haverd investimentos em infraestrutura, abertura de empresas e oportunidades
de emprego para a populagdo local.

» Nas transagoes °

comerciais de
mercadorias entre paises,
hd um registro contabil ; ,
conhecido como balanga

. Imagem: PowerPoint
comercial, uma conta DESTAQUE

que mostra a diferenca

entre o valor total de » Quando o total de exportacdes é superior ao
exportacoes e de total de importacdes, hd um superavit.
importacoes realizadas » Quando o total de importacées é superior
em determinado periodo ao total de exportacdes, hd um déficit .

fiscal.

Fonte: SILVA, 2023.




Construindo

o conceito

Reprodugdo - PEC, 2024.
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Importacao, exportacao e PIB

A balang¢a comercial mostra a condi¢gdo do pais em relagdo ao comércio
internacional, podendo indicar pontos de atencdo para a inddstria local, uma
vez que estd diretamente relacionada com o PIB (Produto Interno Bruto).

Balanga Comercial do Agronegdcio Brasileiro
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» PIB é a cifra que indica tudo o
que foi produzido e
comercializado dentro do
pais. Sendo assim, quando um
pais exporta mais é porque
estd produzindo mais e,
consequentemente, terd um
PIB mais alto. Quando as
exportacdes caem, o PIB
também tende a cair.

Fonte: SILVA, 2023.
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SUETNIENE PIB dos paises

o conceito Observe os mapas a seguir e tente relacionar o PIB com as importacdes e
exportagdes dos paises.
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Construindo
o conceito
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Construindo
o conceito
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Negociagdes e acordos comerciais

As negociacdes e os acordos comerciais internacionais impulsionam a economiaq, fortalecem
aliangas geopoliticas e redefinem a posicdo dos paises no cendrio global.

Fatores que influenciam as negociagoes

Principais acordos comerciais

C@ »  Econdémicos: abertura ao comeércio,
= . . ege A ®
—= produtividade, estabilidade politica e

monetdria.

tarifdrios.

@ » Politicos: cendrio global, conflitos

Q00

» culturais: diferencas e afinidades
h]J entre paises.

Imagens: PowerPoint.

Y

© Getty Images

Reprodugéo - MERCOSUL, 2019.

© Getty Images
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USMCA (EUA-México-Canadd):
fortalece cadeias produtivas,
reduz dependéncia da China.

Mercosul-Unido Europeia:
elimina tarifas, beneficia setores
estratégicos, enfrenta desafios
ambientais e regulatorios.

Belt and Road Initiative:
investimentos chineses em
infraestrutura global, ampliando
influéncia econémica.

Fonte: SILVA, 2023.

C:) PARA REFLETIR Essas aliangas geram ou podem gerar uma

dependéncia economica entre os paises-membros.



LAl Jogo: hegociacdes comerciais e geopoliticas
em pratica

Agora, vocés simulardo o comércio entre paises, negociando exportacdes e
importacdes para atender ds demandas internas e estratégicas de cada nacdo.

» Nessa dindmica de tabuleiro, cada grupo representara um pdis e
participara de negociagdes comerciais internacionais atuando
como exportador e importador.

» Os participantes deverdo analisar o mercado global e definir quais
produtos sdo estratégicos para o desenvolvimento de sua
economia.

» Além de negociar com outros paises, poderdo estabelecer aliangas
comerciais, definir precos de exportacdo e tomar decisdes
estratégicas para fortalecer sua posicdo no cendrio internacional.

» O objetivo do jogo é reforgar os temas estudados ao longo do
bimestre, como acordos comerciais, blocos econémicos,
comeércio internacional, geopolitica e economia global.

Continua
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LAl Jogo: hegociagcdes comerciais e geopoliticas
em pratica

Hoje:

Aula10

» Apresentacdo do jogo e seus componentes;

» Escolha dos paises e divisdo dos grupos;

> Definicdo de producdo e uso dos componentes do jogo.

Proximas aulas:

Aula Tl
» Regras e dindmica do jogo;
» Definicdo das estratégias do grupo.

Aula 12
» Montagem e execugd@o do jogo;
» Compartilhamento da experiéncia.

Continua
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Al Jogo: hegociacdes comerciais e geopoliticas

em pratica Apresentacdio do jogo e seus componentes 3
IS
' Componentes:

» 6 paises — 1 pais para cada grupo;

» 6 planilhas de preenchimento para importagdo de produtos — 1
planilha por grupo;

» 1planilha de preco de produtos para exportacdo — 1 planilha para
a sala toda;

» 6 cartas de noticias geopoliticas — usadas pelo docente durante
as rodadas;

» 200 “fichas” (no lugar de fichas, pode-se utilizar feijao, milho,
bolinhas pequenas de papel etc.);

» 6 dados de seis lados — 1 dado por grupo.

Imagens: PowerPoint

e on Continua
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LAl Jogo: hegociagcdes comerciais e geopoliticas

em pratica 5
@ raises: 5

» Organizem-se em 6 grupos. Cada grupo representard 1 pais do jogo;

» Os paises terdo nomes ficticios;

» A escolha dos paises pode ser feita pelo docente, pelos grupos, por sorteio
etc,;

» Cada pais possuird 4 produtos para comercializar:

- 2 produtos exclusivos (monopélio);

- 2 produtos que existam em outros paises (concorréncia).

Imagens: PowerPoint

Os paises ficticios e seus produtos para o comércio internacional seréo
descritos a seguir.

Continua




Colocando
em pratica

.

Jogo: hegociacoes comerciai

s e geopoliticas

- Pais: TECHNOPOLIS

Pais: TECIDOLANDIA

Pais: MINERALIA

Produtos para comercializagéo:

Produtos para comercializagdo:

Produtos para comercializagéo:

5% Eletrénicos (monopélio)

¥ Téxteis (monopélio)

i . . s 0e
=% Metais preciosos (monopélio)

() software (monopélio)

N. Calgados (monopélio)

O petréleo (monopélio)

o Gas natural & Maquinas industriais [@ Adubo
& Maquinas industriais ® Mobiliario ¥ Gas natural
‘_,qpl-::% - ~ X - % 7 ~
Pais: AGROLANDIA ™ Pais: AUTOMOBILIS Jer  Pais: MEDICOPOLIS
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Produtos para comercializagao:

Produtos para comercializagao:

Produtos para comercializagao:

#: Produtos agricolas (monopélio)

X Aeronaves (monopélio)

I vacinas (monopélio)

%) Produtos lacteos (monopélio)

= veiculos (monopélio)

© Equipamentos médicos (monopélio)

& celulose

€2 Produtos quimicos

€2 Produtos quimicos

& Mobiliario

*% Celulose

@ Adubo
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‘ Planilha de preenchimento para importacéo de produtos:
» Serdo 6 planilhas — 1 planilha por grupo;

» Os grupos usardo a planilha para marcar os produtos que
forem adquiridos;

» Cada vez que um produto for adquirido, um quadrado da ¢
planilha deverd ser preenchido. V -

A planilha de preenchimento para importagdo de produtos : :

podera ser desenhada em uma folha, na lousa ou impressa. H =

Confira o modelo da planilha a seguir.

Imagens: PowerPoint

Continua




O|o|O|ojonooo/o|o| oo mo/n|/hooif
O\o\o\o\oyoooo oo oo o o/om s
HEEEEEIEEEIEIEEEIEIEnnnin
0\0\o\o\oyo\o\oo oo oo o o/om o
O\0o\o\o\oyo\o\oo oo oo o o\om o
0\0o)\o\o\oyo\o\o\o oy oy ooy oyoyjomo
00)oooyo\o ooy oy oy oy oy oo omjo
00| 0o oy ooy oy oy oy oy oy oy oy o o myjo
HEEEEEEEEEEEEEEEE.
Og|o|oono|ooioiooooooooeE
Ogjo|ooio|ooioiooooooooeE
Ogjo|ooino|ooioiooonoooEQoeE
Ogjo|ooinooooooooooQomE
Ogjo|ooino|oooiooonoooQomE
Ogjo|ooino|)ooioooonoo QoeE
Ogjo|ooin|)ooioooonoo QosE
Ogjo|oono)ooioooo| no)/oo Qo

- ([Ogaioogaooooooooooo
O\o\o\o\ooooo oo oo o o/o. o

- | O10|0|0|0|010|0|0|0|0O|0|0|0O|O|O]0O(0O

HEEP 1R

HEREHE L ER AR
S E R HEE R IR E
|3 28|82 8322888
S (| x| 2|33 DB | D | (0| 0|Q|P| & @) -2 |

Colocando
em pratica

Produzido pela SEDUC-SP com imagens © Getty Images

Continua

N
]
>
g
(a0
A \
O
(]
()
(o]
(7;]
(7,)
<
o.
=
=




eIl Jogo: hegociagdes comerciais e geopoliticas
em pratica

‘ Planilha de prec¢o de produtos para exportacéo:

Q
» Apenas 1 planilha para toda a salg; jﬂb UM PASSO DE CADA VEZ

» Deverda ficar visivel para todos;

» Os grupos usardo a planilha para marcar os precos de seus produtos,
que poderdo ser alterados conforme a rodada;

» Os precgos serdo dispostos em unidades monetdrias, isto €, sem a
necessidade de especificar moeda;

» Os valores das unidades monetdrias seréo varidveis de 1 a 6: ---
$1 $2 $3
$4 $5 $6

» A planilha de preco de produtos para exportagéo podera ser
desenhada em uma folha, na lousa ou impressa.

Imagens: PowerPoint.

O modelo da planilha esta a seguir.

----- Continua
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Produtos para Produtos para Produtos para
comercializagéo comercializagéo comercializag@o
. o Metais
Eletrénicos Téxteis e
Eﬁk (monopélio) * (monopélio) =¥ ?;19::‘?;; o)
" Softwares Calgados Petréleo
(g) (monopélio) N (mgnopélio) 6 (monopélio)
Méaquinas —
o} Gas natural o.} i dﬁstrioi = [) Adubos
Maquinas
0'} indﬂztriais ﬁ Mobiliario Qﬂ) Gés natural
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—~ rodadal rodada 2 rodada 3 x rodadal rodada 2 rodada 3 - rodada 1 rodada 2 rodada 3
e ! &
Produtos para Produtos para Produtos para
comercializag@o comercializag@o comercializag@o
Produtos A
< Aeronaves Vacinas
@ ?r?l:;(r:z:szliO) (monopélio) 6 (monopélio)
(monopélio) (monopélio) (monopélio)
Produtos Produtos
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enawedll Jogo: negociagées comerciais e geopoliticas
em pratica

@) cartas de noticias geopoliticas: / \
COMMODITIES EM ALTA!

> Serdo 6 cartas no 1090, A alta produtividade agricola

. ~ brasileira, aliada & valorizagdo
» As cartas ficardo com o docente e s commoditicsncimercads

serdo utilizadas entre as rodadas; global, favorece o comércio
. . internacional.
» As cartas de noticias geopoliticas

~ . Produt Produtos agricolas +3
poderdo ser escritas em uma folha beneficiados:  AdUDOS +2
Oou Impressas. Produtos lacteos +1

As cartas para impresséo seréio
apresentadas a seguir.

@)

UM PASSO DE CADA VEZ
SAWEg UM PASSO DE CADA VEZ
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f SETOR TEXTIL REGISTRA \

AUMENTO NAS EXPORTA(;éES!

O governo chinés amplia
investimentos na produgdo de
algoddo e incentiva a
modernizagdo da indUstria téxtil.

Téxteis +3

Produtos Calcados +2

beneficiados: Celulose +1

NOVAS VACINAS
DESENVOLVIDAS!

A colaboracdo entre laboratoérios
dos EUA e da Unido Europeia
acelera o desenvolvimento de
vacinas e insumos médicos.

Vacinas +5

Produtos

Equipamentos
beneficiados:

médicos +3

PETROLEO E DERIVADOS

EM EXPANSAO!

Com o aumento da demanda
global, a Arabia Saudita
intensifica a extragcdo de

petréleo e investe em refinarias

para derivados energéticos.

Petroleo +4
Produtos Gas natural +3

beneficiados:

Produtos quimicos +

/ COMMODITIES EM ALTA! \

A alta produtividade agricola
brasileirg, aliada a valorizagdo
das commodities no mercado
global, favorece o comércio
internacional.

Produtos agricolas +3
Adubos +2

Produtos
beneficiados:

Produtos lacteos +1

Maquinas

\ industriais +1 /

[AUMENTO DA PRODU(’;KO EDA \

EXPORTAGAO DE VEICULOS!

Com incentivos governamentais
e investimentos em veiculos
elétricos, a Alemanha expande
a produgdo e a exportagdo
de autombveis.

Produtos
beneficiados:

Veiculos +2
Aeronaves +2
Mobiliério +1

INOVAQAO COM O SETOR DIGITAL!

O crescimento do setor de Tl na india,
impulsionado por inovagdo e Nnovos
investimentos, fortalece o mercado

global de software e eletrénicos.

Eletrébnicos +2

Produtos
Softwares +2

beneficiados:

Metais preciosos +2)
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el Jogo: hegociagcdes comerciais e geopoliticas

em pratica 5
@ ichas: 5

» As fichas representar@o as unidades monetdrias;
» Cada ficha serd equivalente a uma unidade monetdaria (1 ficha = $ 1);
» O jogo terd 200 fichas (valor aproximado);

» Para criar as fichas, utilize materiais pequenos e que sejom faceis de
encontrar. Ex.

- milho;
- feijdo;

- bolinhas pequenas de papel etc.

=

Imagens: PowerPoint
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Ll Jogo: hegociagdes comerciais e geopoliticas
em pratica
‘Dados:

=
©
» Serdo utilizados 6 dados de seis lados (dado tradicional); m g
[e]
» Cada grupo precisard de um dado; 0 g
>
g e ope . ~ o)
» Se for necessdrio, utilizar o modelo para impressao: E
e o e O e O
e O o o o O
o o o | ® © o o ol ® © o o o/l ® ©
® ® o o ] @ o o o o ® O
e o|© C o o O I ) e o O o o
o o ®
o L ] o
O
‘K UM PASSO DE CADA VEZ o . .
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Ll Jogo: hegociagdes comerciais e geopoliticas
em pratica

Estruturacéo do jogo

- Antes da préxima aula, deixem definidos:
» os integrantes do grupo;

» o pais de cada grupo;

» como serd@o produzidos os componentes do jogo.

|
-

BOM JOGO!

|

Imagens: PowerPoint.
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O que nos
aprendemos

Entdo, ficamos assim...

3

Exploramos o comércio mundial, suas dindmicas de
importacdo e exportacdo e a interdependéncia econdmica
entre paises.

Analisamos fatores que influenciam negociacdes
comerciais (econémicos, politicos e culturais) e o papel de
acordos internacionais na geopolitica.

Aplicamos os conceitos no jogo “Negociacdes comerciais e
geopoliticas”, simulando estratégias, aliangas e imprevistos
do cendrio global.
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SHE R Quer entender o processo histérico sobre como
funciona o comeércio internacional? Assista ao
video a sequir.

~ Saibamais
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@ ATUALIZAI! — POLITICA INTERNACIONAL E DIPLOMACIA. Como funciona o comércio
@ internacional. Disponivel em: https:/ /www.youtube.com/watch?v=UBgEXkIIHSM.

Acesso em: 19 fev. 2026.
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CENTRO UNIVERSITARIO CENTRAL PAULISTA (UNICEP). Desafios e oportunidades no comércio internacional. Qual
o cendrio hoje?, 15 nov. 2024. Disponivel em: https://www.unicep.edu.br/post/desafios-e-oportunidades-no-
comeércio-internacional-qual-o-cendrio-hoje. Acesso em: 19 fev. 2026.
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Orientagdes: peca aos alunos que escolham mentalmente um item “material” do dia a dia (roupa, celular, alimento ou transporte)
e, em seguida, ampliem o olhar para componentes e matérias-primas desse item (tecido, circuitos, pecas, ingredientes). Explique
que a atividade tem como objetivo perceber que muitos produtos e servigos cotidianos dependem de cadeias globais de produgéo
e de relagdes comerciais entre paises — e que isso influencia negociagdes e disputas geopoliticas.

Tempo previsto: 5 minutos.

Gestéio de sala de aula: organize a turma em duplas (ou trios). Cada dupla escolhe um item e responde as perguntas em fala
rdpida. Circule pela sala ouvindo exemplos para selecionar 2 ou 3 casos diferentes (ex.: celular, roupa e alimento) e compartilhar
com a turma. Combine previamente que as respostas podem ser por hipbtese (quando ndo souberem a origem exata), desde que
justifiquem o raciocinio.

Conducgéo da dindmica: dé 1 minuto para escolha do item e leitura das perguntas. Dé 3 minutos para discussdo em dupla: “De
onde veio?”, “O que tem dentro?”, “Por onde passou?”.

Socializagao (2 minutos): pega que 2-3 duplas expliquem seu item e destaque na lousa palavras-chave que aparecerem: origem,
matéria-prima, rota, dependéncia, custo, acordo, barreira, tecnologia. Feche conectando: “Se isso acontece no seu cotidiano,
imagine em escala nacional: € dai que surgem interesses, conflitos e acordos”.

Expectativa de resposta: espera-se que os alunos percebam interdependéncia; entendam que produtos do cotidiano envolvem
multiplos paises, etapas e atores; desenvolvam raciocinio de cadeia produtiva; identifiquem que componentes e matérias-primas
podem ter origens diferentes do local de montagem/fabricagéo; relacionem comércio e geopolitica; concluam que disponibilidade,
preco e acesso a produtos dependem de negociacgodes, acordos, barreiras e disputas internacionais; ampliem o conceito de
“produto”; reconhecam que bens imateriais ?opps, séries, musica) também circulam globalmente e geram poder econémico e
influéncia cultural.




Slides4eb

Corregdes e exemplos esperados:

“0 objeto que vocé escolheu foi produzido no Brasil ou veio de outro pais?”

Correcdo esperada: muitos bens so montados no Brasil, mas com pegas importadas; outros sédo totalmente importados. O “feito no
Brasil” nem sempre significa cadeia 100% nacional.

Exemplos: celular montado no Brasil com componentes asidticos; roupa produzida no Brasil com tecido importado; alimento nacional
com fertilizante importado.

“Se forimportado, de onde veio? Se for nacional, é feito apenas com matérias-primas locais?”

Correcao esperada: importacéo tem origem especifica (pais/ regi@o) e, no caso nacional, & comum haver insumos estrangeiros
(energia, tecnologiq, fertilizantes, pecas, quimicos, embalagens).

Exemplos: café brasileiro exportado, mas embalagem/magquindrio pode ser importado; pdo “local” com trigo importado; roupa com
algodéo local, mas corante/tecnologia importada.

“E quanto a itens ‘imateriais’, como aplicativos de celular, séries e musica?”

Correcdo esperada: s@o parte do comércio de servicos/digital, geram renda, dados e influéncia; dependem de infraestrutura
(servidores, plataformas, meios de pagamento) e podem ser alvo de regulacdo e disputas.

Exemplos: streaming internacional; apps com sede fora do pais; monetizagdo por publicidade global.

“Os componentes/materiais séio do mesmo local de fabricagédo ou tém origens diferentes?”

Correcdo esperada: normalmente tém origens madltiplas (cadeia fragmentada), por custo, tecnologia, disponibilidade e especializagdo.
Exemplos: celular: chips (Asia/EUA), minerais (Africa/América do Sul), montagem (Asia/Brasil); carro: pecas de vdrios paises.

“Que caminhos vocé imagina que esses itens percorreram antes de chegar até vocé?”

Correcdo esperada: os alunos devem visualizar rotas e etapas (extrag@o — transformacgdo — fabricagéo — logistica — varejo).
Exemplos: minera¢cdo — industria — porto — navio — porto brasileiro — distribuicdo rodovidria — loja.

“Como relagdes comerciais entre paises permitem esses produtos no seu dia a dia?”

Correcdo esperada: comércio depende de acordos, regras e condi¢ées: tarifas, quotas, padrées sanitdrios/técnicos, cdmbio, sangées e
aliangas. Isso pode facilitar ou encarecer o acesso.

Exemplos: reducdo de tarifas barateia importados; barreiras sanitarias travam alimentos; sangdes limitam tecnologia; acordos
ampliom mercado.

Conceito-base:

O comércio mundial funciona por cadeias globais de producdo, nas quais matérias-primas, componentes, tecnologia e servigos
circulam entre paises. Essa interdependéncia cria vantagens e vulnerabilidades (dependéncia, custos, acesso a insumos estratégicos)
que influenciom negociagdes comerciais e decisdes geopoliticas — acordos, barreiras, aliangas e disputas por poder e influéncia.



Orientagdes: inicie retomando rapidamente o que apareceu no Ponto de partida: “Percebemos que quase tudo o0 que usamos
depende de trocas entre paises”. Em seguida, apresente o conceito do slide: comércio exterior como troca de bens e servigos
através de fronteiras, destacando que essa troca ndo é “apenas comprar e vender”, mas envolve regras, infraestrutura, poder e
interesses nacionais.

Peca aos alunos que localizem no slide as expressées centrais (“troca de bens e servigos”, “fronteiras internacionais”, “porcentagem
do PIB”) e conduza a leitura guiada do grafico. Explique que ele mostra a evolugéo das exportagdes totais ao longo do tempo
(1948-2016) e que o crescimento forte nas Gltimas décadas se relaciona a globalizacdo (integracdo produtiva, avangos nos
transportes, comunicacdo, cadeias globais). Sem transformar em aula de estatistica, estimule-os a descrever as tendéncias gerais:
“Quando cresce mais?”, “Quando hd queda?”, “O que isso pode indicar?”.

Direcione a atencdo para a ideia de que o comércio mundial aumenta quando paises ficam mais conectados e diminui quando hé
crises, conflitos ou barreiras — conectando com geopolitica. Decisdes politicas (sangées, tarifas, aliangas, disputas) alteram fluxos
econdmicos. Use a coluna lateral do slide para refor¢ar a sintese: “O comércio existe hd séculos, mas se intensificou com a
globalizag&o”.

Para evitar repeticdo e tornar a condugdo mais investigativa, proponha perguntas rapidas (orais) que ja preparam o “jogo” das
proximas aulas:

“Se exportar cresce, quem ganha poder: quem vende produtos essenciais ou quem compra muito?”

“Quais setores um pais tende a proteger mesmo com comércio global (alimentos, energia, tecnologia)?”

“Que tipo de evento pode ‘quebrar’ esse crescimento do grdfico: crise financeira, pandemia, guerra, sangdes, tarifaco?”



Orientagdes: comece pedindo aos alunos que leiam o titulo (“Interdependéncia comercial”) e, em seguida, traduza o conceito em
uma frase simples para conectar: “Nenhum pais é totalmente autossuficiente: todo mundo depende de vender algo e comprar
algo”. Use o texto do slide para reforcar a légica da interdependéncia: paises importam o que falta (bens
escossos/tecnologia/energia) e exportam excedentes (commodities, manufaturados, servicos), e a globalizagdo intensifica isso ao
aumentar especializagdo, produtividade e parcerias.

Depois, conduza a leitura em duas camadas (sem ficar repetitivo e ja preparando o jogo):

Camada 1 — “O que o mapa e o grafico estdo dizendo?”

Peca que descrevam o grdfico de pizza: parte &€ “néo commodities” e parte & dependente de energia, minerais ou agricultura.
Explique que a ideia central & que muitos paises ficam muito dependentes de um tipo de exportagdo, o que cria vulnerabilidade.
No mapa, peca que identifiquem padrées gerais (sem exigir memorizagdo): “Quais regides aparecem mais associadas &
exportagdo de commodities? Onde parece haver mais economias ‘ndio dependentes’?”.

Camada 2 — “Por que isso & geopolitica?”

Traga a frase-chave do slide (“fatores demograficos, histéricos, politicos e estratégicos..”) e provoque a interpretacdo. Destaque
que a especializagdo ndo é sé “natureza”, mas também histéria colonial, infraestrutura, tecnologia, decisées de Estado, guerras,
sangées, acordos e aliangas. Conecte com poder de barganha: quem depende de um produto (ex.: petréleo, minério, soja) pode
ganhar muito quando o prego sobe, mas sofre quando ha crise, boicote ou queda de demanda; quem controla insumos
estratégicos (energig, fertilizantes, chips, rotas) pode impor condigées em negociagées.
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Orientagdes: inicie pedindo que identifiquem, no texto do slide, a ideia central: exportagdes geram renda, emprego e entrada de
divisas, estimulando a produgdo interna e investimentos. Explique que, para compreender negociagdes comerciais, &€ essencial
entender como os paises “medem” resultados do comércio externo — e € ai que entra a balan¢ga comercial.

Em seguida, explique o conceito direta e objetivamente, acompanhando a estrutura do slide.
Diga que a balanga comercial € um registro contdbil das transagdes de mercadorias entre paises.
Destaque que ela mostra a diferenga entre o valor total exportado e o valor total importado em um periodo.

Aponte o quadro “DESTAQUE” e consolide o vocabuldrio: superdvit quando exportagdes > importagodes; déficit quando importacdes >
exportagoes.

Para garantir a compreensdo, faga uma “checagem de entendimento” com exemplos rapidos no quadro, sem cdlculos complexos:
Exemplo 1: “Se um pais exporta 120 e importa 80, qual é a situacdo?” (Superdvit, porque exporta mais).

Exemplo 2: “Se exporta 60 e importa 90?” (Déficit, porque importa mais).

Exemplo 3 (interpretacdo): “Um pais pode ter superdvit e ainda assim ter problemas?” (Sim, depende do tipo de produto exportado,
concentracdo, prego internacional, dependéncia tecnologica etc.).

Aproveite para esclarecer um ponto comum de confusd@o: superdvit ndo & automaticamente “bom” em qualquer situagdo, nem
déficit & sempre “ruim”.

Oriente os alunos a pensar em contexto: superdvit pode significar competitividade e entrada de divisas, mas também pode vir de
exportacéo concentrada em poucos produtos (vulnerabilidade a precos); déficit pode indicar consumo e investimentos
(importagao de maquinas/tecnologia), mas também pode sinalizar dependéncia externa e pressdo sobre a moeda.



Orientagdes: comece destacando que esse slide conecta trés ideias que os alunos costumam confundir: importagdo, exportagdo e
PIB. Retome rapidamente que importagdo e exportagdo compdem a balanga comercial, e agora o objetivo é entender como isso se
relaciona com o PIB.

Conduza a leitura do boxe “Destaque”. Explique que o PIB, em termos gerais, &€ uma medida do valor do que é produzido dentro do
pais em um periodo, e que exportar pode impulsionar produg¢do, renda e emprego em alguns setores. Porém, deixe claro que a
relagdo ndo é automatica: um pais pode ter PIB alto com grande mercado interno, e pode exportar muito sem isso se converter
igualmente em bem-estar ou crescimento, dependendo de valor agregado, cadeia produtiva, distribuigdo de renda e dependéncia
de insumos importados. (A proposta é corrigir a ideia de que “exporta mais = PIB necessariamente maior”, que & uma simplificagéo
do texto do destaque.)

Depois, va ao grafico (balanca do agronegdcio) como leitura de evidéncia. Peca que identifiquem as trés linhas (exportacées,
importacdes e saldo/balanga) e descrevam a tendéncia geral (crescimento de exportacées e do saldo ao longo do tempo, com
variagées). Pergunte: “O que acontece com o saldo quando exportagdes sobem mais do que importacdes?” (Saldo
aumenta/superdvit maior).

Pergunte: “Se importagdes sobem muito (ex.: fertilizantes/defensivos), o que pode acontecer com o saldo?” (Saldo pode reduzir,
mesmo com exportacdo alta).

Finalize anotando na lousa uma sintese em forma de setas para organizar o raciocinio:

Exportacées 1 — producdo/setores exportadores 1+ — renda/divisas (pode 1) — PIB 1

Importacées 1 — insumos/consumo/investimento (pode 1) — produgéo 1 ou dependéncia 1

Reforce a mensagem final: balanga comercial € um indicador do comércio exterior; PIB € um indicador da produgdo interna — eles
se conectam, mas ndo séio a mesma coisa.
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Orientagdes: conduza essa sequéncia como uma leitura comparativa de mapas (trés etapas) para que os alunos percebam padrées
espaciais e construam relagdes entre PIB, importagdes e exportacdes, sem cair na ideia simplista de “PIB alto = exporta mais”. Explique que
eles vd@o trabalhar como “analistas”: primeiro devem descrever o que o mapa mostra; depois, comparam; e, por fim, levantam hipo6teses para
explicar os padroes.

1) Mapa 1 — PIB dos paises (bilhées de US$)
Peca que identifiquem rapidamente as @reas com PIB mais elevado (tons mais escuros) e as dreas com PIB mais baixo (tons mais claros).
Oriente os alunos a ler a legenda e observar que o mapa é por valor total (ndo per capita).

2) Mapa 2 — Importagdo dos paises em 2023
Explique que importacdo alta geralmente indica mercado consumidor grande, industria que depende de insumos, cadeias produtivas
integradas e/ou necessidade de recursos que faltam (energia, tecnologia, pecgas).

3) Mapa 3 — Exportacéo dos paises em 2023

Agora peca que observem onde as exportagdes sGio mais elevadas e comparem com os outros dois mapas.

Oriente a leitura com dois eixos:

Eixo A — Escala econdmica: “Paises grandes (PIB alto) tendem a exportar muito porque produzem muito?”

Eixo B — Especializagcdo: “Alguns paises exportam muito por serem grandes produtores de commodities ou bens industriais especificos?”

Ajude-os a entender que exportacdo elevada pode vir de industrializacdo e tecnologia (maior valor agregado) ou de commodities (grande
volume e dependéncia de precos internacionais).

Paises com PIB alto costumam ter grandes fluxos comerciais (importam e exportam muito), mas os motivos variam: consumo interno,
indUstria, tecnologia, recursos estratégicos.

Paises com PIB menor podem ter baixa integracdo (importam/exportam pouco) ou podem ter exportagées relativamente relevantes
concentradas em poucos produtos.

O essencial & perceber que PIB, importagdo e exportagéo se relacionam, mas ndo da mesma forma em todos os lugares.



Orientagdes: apresente o slide como uma sintese do que os alunos ja construiram. Se paises dependem do comércio, entdo eles
precisam negociar regras para comprar, vender e proteger interesses. Explique que “negociagdes e acordos comerciais” ndo sdo
apenas economia: eles fortalecem aliangas, criam blocos, disputam influéncia e podem reposicionar paises no cendrio global.

Conduza a leitura em dois blocos, seguindo a organizagdo visual do slide:

Fatores que influenciam as negociagdes (coluna da esquerda)

Peca que observem os trés grupos e transformem cada um em uma frase “do mundo real”, para evitar respostas genéricas.
Econdémicos: “O pais quer crescer, proteger empregos, reduzir custos e ter estabilidade.” (abertura ao comércio, produtividade,
estabilidade monetéria).

Politicos: “O contexto internacional pode facilitar ou travar acordos: guerras comerciais, tarifas, sangoes, disputas.”

Culturais: “Acordos dependem de confianga, afinidades, histérico de relagcdo e formas diferentes de negociar.”

Enquanto eles falam, destaque que esses fatores se combinam. Um acordo pode ser economicamente bom, mas politicamente
dificil; ou culturalmente préximo, mas economicamente desigual.

Principais acordos comerciais (coluna da direita)

Oriente que leiam os exemplos como “modelos” de acordos com objetivos distintos.

USMCA (EUA-México—-Canada): enfatize a ideia de cadeias produtivas regionais e a estratégia de reduzir vulnerabilidades externas
(ex.: dependéncia de fornecedores).

Mercosul-Uni&o Europeia: destaque o eixo tarifas/mercados e a presenca de exigéncias regulatérias (ambientais, sanitdrias,
técnicas), que também séo formas de poder.

Belt and Road Initiative: apresente como estratégia de infraestrutura e influéncia, mostrando que investimento e logistica também
reorganizam o comeércio e o poder.

Finalize registrando na lousa trés termos-chave para fixagdo e para leitura critica de acordos: interesses nacionais,
concessées/contrapartidas, dependéncia vs. diversificacdo.
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Orientagdes: nessa parte da aula, os estudantes serdo introduzidos ao jogo “Negociagdes comerciais e geopoliticas’, que simula o
comércio internacional. Os participantes v&o compreender a dindmica do jogo, escolher seus paises e definir os componentes
essenciais para a proxima etapa. O objetivo é preparar os grupos para a experiéncia pratica de importagdo e exportagdo, além de
demonstrar como as negociagdes internacionais ocorrem no mercado global.

Habilidades trabalhadas:

Compreensdo sobre acordos comerciais e blocos econdémicos;

Nogobes de oferta no mercado internacional;

Impacto das decisbes politicas e geopoliticas no comércio;

Estratégias de negociacdo e pensamento critico na definicdo de pregos.

Tempo previsto: 25 minutos.

Gestdo de sala de aula: explique a proposta do jogo e sua relagdo com os conteudos trabalhados em aula. Destaque que cada
estudante, futuramente, fard parte de um grupo que representard um pais ficticio. Esclareca que o jogo simula negociagdes
comerciais e o impacto de fatores geopoliticos na economia global.

Conducgédo da dindmica: explique quais sdo os componentes do jogo e sua importancia.

Planilhas de importacéo e exportagédo
As planilhas simulam os registros de comércio internacional, organizando as trocas comerciais de cada pais.
Os grupos preenchem a planilha ao adquirir produtos e ajustam os precos de exportagdo conforme as rodadas.

Cartas de noticias geopoliticas

Elas representam eventos econdmicos e politicos que afetam as exportagdes e importagdes, trazendo elementos de
imprevisibilidade ao jogo.

Sorteie uma carta entre as rodadas, influenciando os produtos beneficiados ou prejudicados.
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Fichas monetdrias
Simulam a circulagdo de dinheiro entre os padises, criando um mercado em que os precos variam conforme a oferta e a demanda.
Os grupos utilizam as fichas para pagar importagdes e recebem fichas ao vender seus produtos.

Dados de seis lados
Introduzem um elemento de probabilidade e incerteza na economia global, simulando flutuagdes no mercado internacional.
Podem ser usados para definir impostos varidveis, acordos comerciais inesperados ou mudangas ho cambio.

Escolha dos paises e divisdo dos grupos

Cada grupo escolhe ou recebe um pais ficticio com produtos exclusivos e produtos em concorréncia.

A diversidade dos produtos incentiva estratégias comerciais diferentes, pois alguns paises precisardo importar bens essenciais para suprir sua
economia.

Definigéo da produgéo e uso dos componentes

Os grupos (ou o proprio docente) definirdo como véo produzir os materiais necessdrios para a préxima aula:
Planilhas desenhadas ou impressas;

Cartas de noticias geopoliticas escritas ou impressas;

Fichas monetarias ?milho, feijéo, papel cortado etc.);

Uso de dados fisicos ou o dado de papel do template impresso.

Ao final da aulq, certifique-se de que todos os grupos tenham definido seus paises e os materiais necessdrios para a continuidade da
atividade. Cada grupo deve se responsabilizar por trazer os componentes definidos. Na préxima aula, serd trabalhada a definigdo das regras do
jogo e as estratégias de cada grupo.

Expectativa de aprendizagem

Compreensdo das regras e estrutura do jogo;

Escolha estratégica dos paises e produtos;

Andlise da inser¢gdo de cada economia ficticia no comércio internacional;

Organizag@o dos componentes, decidindo como registrar negociacdes e preparar os materiais necessarios;

Planejamento inicial para as negociagdes, pensando em estratégias de pregos e parcerias comerciais para fortalecer a posicdo do pais no
jogo.
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Orientagdes: a segunda parte da segdo O que nés aprendemos hoje? tem o objetivo de reforgar e esclarecer os conceitos principais
discutidos na aula. Essa revis@o pode ser uma ferramenta de avaliagdo informal do aprendizado dos estudantes, identificando dreas que
podem precisar de mais atengdo em aulas futuras.

Tempo previsto: 1 minuto.

Gestdio de sala de aula: mantenha um tom positivo e construtivo, reforgcando o aprendizado em vez de focar corregoes.
Seja direto e objetivo nas explicagdes para manter a atividade dentro do tempo estipulado.
Engaje os estudantes rapidamente, pedindo confirmacdes ou reagdes breves as definicbes apresentadas.

Conducéo da dindmica: explique que a parte da seg¢do “Entdo ficamos assim...” € um momento de reflexé@o e esclarecimento sobre os
conceitos abordados na aula.

Informe que serd uma rapida revisdo para assegurar que os entendimentos dos estudantes estdo alinhados com as definicdes corretas dos
conceitos.

Apresente o slide com a defini¢do sintética de cada conceito principal discutido na aula, ampliando em forma de frases completas.
Destaque se as contribuicdes dos estudantes estavam alinhadas com o conceito e ofereca esclarecimentos rdpidos caso haja discrepdncias
ou mal-entendidos.

Finalize resumindo os pontos principais e reiterando a importdncia de cada conceito e como ele se encaixa no contexto maior da aula.
Reforce a ideia de que essa revis@o ajuda a solidificar o entendimento dos estudantes e prepard-los para aplicar esses conceitos em
situacgdes prdticas.

Expectativa de resposta: os estudantes devem sair da aula com um entendimento claro e preciso dos conceitos principais.
A atividade serve como uma verificagdo répida do entendimento dos estudantes e uma oportunidade para corrigir quaisquer mal-
entendidos.
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